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QUIÉN SOMOS



QUÉ HACEMOS: ITINERARIO

1. Contactas con el 

equipo

2. Agendas una 

reunión

3. Expones tu 

proyecto

4. Recibes un itinerario 

personalizado



QUÉ HACEMOS: PORTFOLIO

Nuestro portfolio de servicios se resume en 4 grupos 

Retorno en un año: 

Por cada euro que invierten 

empresa y Asturex: 2,19€

Por cada euro que invierte la 

empresa: 5,48€

El 37% de las empresas logran 

exportaciones en los primeros 

12 meses 

El 37% de las 

empresas 

logran 

exportaciones 

en los 

primeros 12 

meses 

IN
F
O

R
M

A
C
IÓ

N • Ventanilla única 
para consultar 
dudas

• Biblioteca de 
comercio 
exterior

• Jornadas y 
talleres 
informativos y 
formativos

• Boletín 
informativo

A
C
C
IO

N
E
S
 P

R
O

M
O

C
IÓ

N • Misiones 
comerciales

• Visitas a ferias

• Participaciones 
en ferias

• Eventos 
internacionales

• Misiones 
comerciales 
inversas

P
R
O

G
R
A
M

A
S • Acompañamiento 
de larga duración

• Consultor 
especializado 
trabaja mano a 
mano con la 
empresa

• 3 programas con 
3 objetivos 
diferentes

S
E
R
V
IC

IO
S • Servicios con 

duración corta

• Objetivo muy 
concreto y 
definido de 
inicio

• Pueden ser en 
origen o en 
destino

• Tipología 
abierta 



QUÉ HACEMOS: PROGRAMAS

Programas:  Acompañamiento integral de un año

El 37% de las 

empresas 

logran 

exportaciones 

en los 

primeros 12 

meses • Consultor especializado elabora 

durante un año un plan de 

internacionalización junto a la empresa

• Diagnóstico inicial, selección de países 

objetivo, productos y canales

• Diseño de los pasos para ejecutar el 

plan

• Posibilidad de incorporar también un 

becario

• Asturex bonifica el 60% del programa

Inicio a la exportación

• Consultor especializado elabora 

durante un año un plan de 

internacionalización junto a la empresa

• Identificar nuevos productos o servicios 

exportables, nuevos canales o mercados

• Diseño de los pasos para ejecutar el 

plan

• Posibilidad de incorporar también un 

becario

• Asturex bonifica el 60% del programa

Exporta más

• Consultor especializado elabora 

durante un año un plan de 

internacionalización junto a la empresa

• Identificar productos o servicios 

exportables por el canal online

• Diseño de los pasos para ejecutar el 

plan

• Posibilidad de incorporar también un 

becario

• Asturex bonifica el 60% del programa

Exporta digital



QUÉ HACEMOS: SERVICIOS

Servicios: Objetivo concreto, duración limitada 

• Asistencia Técnica de la 
red exterior

• Servicios jurídicos

• Oportunidades de 
negocio

• Apoyo a la implantación

En 
destino• Servicios de información

• Posiciónate online

• Servicios de licitaciones

• Servicio DECOIN

• Localización de importadores

En 
origen



QUÉ HACEMOS: ACCIONES 

Acciones de promoción internacional

• Misiones comerciales

• Por sectores o 
multisectoriales

• Participación o visitas a 
ferias

En 
destino

• Misiones inversas

• Foros sectoriales

En origen



AÑO 1

Inicio a la exportación
- Consultor especializado en

Internacionalización

- Plan de Internacionalización

- Becario en la empresa

- Duración 12 meses

- Durante los primeros meses se 

selecciona como pais objetivo

Rep.Checa y Eslovaquia

01

Q1 Q2 Q3 Q4Q1 Q2 Q3 Q4

02

Servicio Red 1
- Estudio de Mercado y de la 

competencia en República Checa

Viaje Comercial
- Viaje comercial a Eslovaquia para 

ejecutar la agenda preparada en el 

servicio de red exterior (IDEPA)

04

03

Servicio Red 2 
- Preparación y elaboración de agenda 

comercial a Eslovaquia

AÑO 2

05

Posicionate Online
- Posicionamiento online de los medios

digitales de la empresa en los

mercados objetivo

06

TECEX
- Contratación técnico de 

comercio exterior para todo

el año (LINEA IDEPA)

07

DECOIN
- Preparación de una feria local en uno

de los países objetivo donde la 

empresa ya está posicionada y tiene

clientes interesados

08

VIAJE FERIA

- Asistencia a la feria de la empresa con 

stand, con un producto ya

posicionado, un target claro en la feria 

identificado y contactado y un TECEX 

que puede desplazarse y cubrir el 

evento y el seguimiento del mismo

CASO REAL

Coste total

• Año 1: 28.800€

• Año 2: 51.800€

Coste empresa

• Año 1: 8.120€

• Año 2: 25.620€

Sin acompañamiento

• Año 1: 40.000€

• Año 2: 60.000€



Bruno López Vizcón
Director general  de ASTUREX

www.asturex.orgMuchas gracias

http://www.asturex.org/
http://www.asturex.org/

